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30 Dias, 30 Dicas
Para Usar as Redes
Sociais e alivar seu

Ponto de Vendad




Sua marca e incrivel, mas se o
publico nao entra na loja, o
desejo morre na tela.

Este guia da Unpack te mostra como
usar o poder das redes sociais para
gerar fluxo, conexdo e vendas no
ponto fisico. SGo 30 dicas simples,
uma por dia, para transformar
curtidas em clientes ;)
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Aponte para o
lugar certo

Inclua sempre a localizacdo da loja
nos posts. Gente perto de vocé
precisa saber onde te encontrar.
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Convide para
uma acao real

Post sem call to action é so
decoracdo. Termine com 'passe aqui
hoje’, 'dltimo did’, 'vem conhecer'.
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Mostre 0 que esta
rolando na loja

Clientes reqis, bastidores,
lancamentos. Mostre que a loja estd
viva e cheia de movimento.
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Destaque promocoes
e novidades no ponto
fisico
Use stories e Reels para criar

urgéncia: 'disponivel sé na lojd’,
'ultimas unidades no balcdo'.

NNNNNNNNNNNNNN



Faca parcerias com
influenciadores locais

Chame microinfluencers da sua
regido para visitar e mostrar a loja.
Fluxo imediato.
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Reels de vitrine
funcionando como
vitrine digital

Grave e poste a vitrine ou mesa de
entfrada da loja. Leve o “primeiro
impacto” para o feed.
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Fixe um post com
horario e endereco

Informacdo bdsica, mas muitos
esquecem. Deixe claro quando e
onde te visitar.
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Crie pequenas
ativacoes e convide
pelo Instagram

"Hoje tem café na loja”, “teste de
produto”, “acdo de mMimo”.
Experiéncia gera visita.
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Geo localize seus
anuncios e impulsione
para perto

Segmentar por bairro aumenta as
chances de alguem bater na sua
porta.
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Ofereca algo exclusivo
para quem vier da rede
social

“Fale que viu no Instagram e ganhe
[X]”. A régua digital ativa o fisico.
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Use provas sociais
locais

Depoimentos e videos de clientes
reais reforcam a confianca de quem
esta perto.
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Mostre o time por tras
daloja

Pessods se conectam com pessoas.
Apresente a equipe com carisma.
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Mosltre a rua, o entorno,
como chegar

Facilite o caminho. Reels com
localizacdo e o famoso 'vem comigo'
funcionam muito.
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Crie senso de urgéncia

Use frases como 's6 hoje’, 'ultimas
pecas', 'até acabar o estoque' para
incentivar a ida imediata.
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Use contagem
regressiva nos stories

Uma contagem para evento, acdo
ou promo¢do na loja ativa o desejo
de presenca.
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Tenha um link fixo com
0 Google Maps

Coloque o link direto para o endereco
fisico no perfil e em campanhas.
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Mostre depoimentos de
quem foi na loja

Feedbacks em video ou texto sobre a
experiéncia fisica aumentam o fluxo.
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Crie uma hashtag da
loja

Facilite a busca e a viralizagdo do
confteudo local com uma hashtag
exclusiva.
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Faca videos mostrando
0 'chegar na loja

Ajuda quem ndo conhece e quebra a
barreira da primeira visita.
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Promova um desafi1o ou
sortelo que exija visita

Por exemplo: para participar, poste
algo da loja ou venha buscar um
cupom.
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Aposte em QR codes na
vitrine

Redes sociais também podem ser
ativadas no fisico, e vice-versa.
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use reels com musica
local ou popular

Conecte com o publico pela
linguagem musical que ele conhece.
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Ofereca experiéncias
Sensoriais e mostre 1Sso

Cheiro, som, foque.. mostre que @
Visita € mais que compra.
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Mostre a loja cheia (ou
bem ambientada)

As pessods querem ir onde outras |a
foram.
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Crie um ritual de boas-
vindas e filme

Pode ser um café, um borddo, uma
recepcdo simpdatica. Valoriza a visita.
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Reposte quem visita a
loja

Gera pertencimento e ativa o FOMO
de quem ainda ndo foi.
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Divulgue eventos
fisicos com
antecedeéncia

Dé tempo para o publico se planejar.
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Conecte com datas
Sazonais

Natal, Dia das Mdaes, Black Friday...
prepare a loja e poste teasers.
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Tenha um destaque SO
para 'Visite a loja’

Inclua mapa, hordrio, promocgaoes,
fotos da loja.
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Mostre que sua loja esta
de portas abertas

Termine com um convite direto:
''oassa Aqui, vai ser um prazer te
receber'.
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REDES SOCIAIS SAO MAIS QUE
VITRINE: SAO PONTE ENTRE O
DESEJO E A PORTA DA SUA LOJA.

A UNPACK PODE TE AJUDAR A
TRANSFORMAR ESSE FLUXO EM
VENDA, COM ESPACOS QUE VENDEM

EENCANTAM.

comercial@unpackdesign.com
@unpack design
unpackdesign.com.br
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